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RE/MAX pérfaqéson sistemin mé té suksesshém franchise né tregun
ndérkombétar imobiliar.

RE/MAX éshté sot sistemi mé i suksesshém franchise né tregun ndérkombétar té pronave té
paluajtshme. Q& prej themelimit té tij né vitin 1973 né Denver, Kolorado té& Shteteve té Bash-
kuara, rrieti RE/MAX éshté rritur né ményré té vazhdueshme. Sot RE/MAX numéron mbi
7,000 zyra dhe 90,000 Partner Shitje té cilét operojné né mbi 80 shtete. Né Europé ne
prezantohemi me mé shumé se 11,232 Partner Shitje e mbi 1,548 zyra me moton: "Né
biznes pér vete, por jo i vetem!"

Franchisee i RE/MAX éshté operatori dhe pronari i zyrés, i njohur si Broker. Duke ju ofruar
Brokerave dhe Partneréve té Shitjes teknologjiné mé té fundit, strategji efektive marketingu,
dhe aftési krijuese shitjesh, sistemi RE/MAX rrit ndjeshém té ardhurat e aktivitetit tuaj dhe ju
pozicionon né treg si lider té pakrahasueshém.

Modeli i biznesit toné franchise thekson se suksesi i Brokerit lidhet drejtpérdrejt me aftésiné
pér té rekrutuar dhe organizuar njé ekip agjentésh té trajnuar mirg, té cilét e pélgejné sfidén
dhe duan té veprojné né ményré té pavarur. Ky sistem i provuar biznesi
bén gé agjensité RE/MAX té kené njé avantazh konkurues mbi
sistemet e tjera si pasojé e sinergjisé sé rrjetit ku nj€ numr i madh
sipérmarrésish punojné sé bashku pér té realizuar mé lehtésisht
objektivat profesionale, ruajné cilésing, dhe ulin koston e
shérbimit.

Vizioni yné synon bashképunimin profesional me té gjithé

anétarét e rrietit dhe operatorét e industrisé sé pasurive

té paluajtshme. Ky bashképunim e vendos klientin né
gendér té vémendijes dhe i shérben ekskluzivisht
interesave té tij.

RE/MAX éshté zgjedhja e duhur pér t& ardnmen e

karrierés suaj. Q&llimi joné éshté té asistojmé part-

nerét tané lokal, kudo ku ndodhen, né ndértimin e njé
modeli té sigurté e té suksesshém biznesi. Pér kété
géllim pérgatitém kété broshuré, pér t’ju prezantuar mé
gjerésisht me konceptin e RE/MAX dhe arsyet kryesore
pérse me RE/MAX fitojné té gjithé.

Singerisht,
Qf/ )
n Elona Sopiqoti,

Regional Director
RE/MAX Albania



“Tregu lokal i pasurive te paluajtshme
né rajonin tim eshte shume i ndryshem. 7
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Si mund té funksionojé koncepti RE/MAX

né Shqipéri?”

Njerézit kudo né boté ndajné njé nevojé
té pérbashkét; nevojén e domosdoshme pér té
patur njé shtépi. Atyre ju nevojiten késhilla profesionale gjaté
blerjes ose shitjes sé pronave té tyre.

Qindra mijéra transaksione t€ pronave té paluajtshme kryhen
¢do vit anembané botés me ndérmjetésimin e agjentéve
profesionisté. Megjithaté ende nj€ numér i konsiderueshém

individésh shesin dhe blejné prona pa angazhuar agjentét lokal.

Shpeshheré kjo ndodh pér aryse se klientét nuk besojné se
¢cmimi g€ u paguhet agjentéve i pérgjigjet cilésisé sé shérbimit
té premtuar.

Ndérkohé gé jeta e njerézve éshté vazhdimisht né ndryshim.
Partnerét e Shitjes s& RE/MAX géndrojné né kontakt té
vazhdueshém me klientét e tyre dhe u shérbejné nevojave
specifike gé ata kané.

Partnerét tané té Shitjes investojné né krijimin e njé
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marrédhénie té pérhershme me klientin. Bashké&punimi éshté
pjesé integrale e konceptit toné RE/MAX, ndaj dhe komunikimi

i hapur dhe i vazhdueshém me klientét bén gé agjentét e RE/MAX
té kryejné mé shumé transaksione, si rezultat i referencave té€ mira.

Ne punojmé né shérbim té interesit mé t& miré t€ klientit.
Standardet e praktikave tona udhéhigen nga Kodi i Etikés sé
RE/MAX i cili mbulon sjelliet e anétaréve té rrjetit né lidhje me
transaksionet, marrédhénien me klientét, dhe aktorét e tjeré té
tregut té pasurive té paluajtshme.

RE/MAX ofron infrastrukturén dhe sistemin e nevojshém operativ

i cili i mundéson Partnerit t& Shities dhénien e njé shérbimi té njé
cilésie té€ larté e konform standardeve ndérkombétare. Ndér té tjera,
eksperienca e akumuluar ndér vite e rrietit RE/MAX ka ndikuar né
ndértimin e imazhit t& njé partneri t& besueshém tek i cili klientét
gjiejné géndrueshméring e njé shérbimi profesional dhe etik.

RE/MAX éshté kétu pér t'ju mbéshtetur né ndértimin e biznesit tuaj.



“E kuptoj qé koncepti i RE/MAX dhe
pérbeérésit e tij mund te pérshtaten lehtésisht
né tregun tim lokal, por uné nuk jam njée
rekrutues i miré. Si mund té mé ndihmojé
RE/MAX né ményré qé agjentét profesionisteé
t’i bashkohen kompanisé time?”

Rekrutimi efektiv &shté mé i lehté& nga sa mendoni.
Kur ju béheni pjesé e rrietit RE/MAX, agjentét tuaj ndjekin
trajnime té avancuara prané Akademisé sé Real Estatit
RE/MAX ku mésojné parimet profesionale té njé agjenti t&
suksesshém.

Modeli RE/MAX i Zhvillimit t& Karrierés (Career Development
Model, CDM) i projektuar pér Brokerat e rinj, pérfshin module
té tilla si:

e Themelimi i Biznesit

e Master Plani pér Rritjen e té Ardhurave dhe
Administrim Fiskal

e Administrimi Operacional i Zyrés
¢ Teknikat e Rekrutimit
e Stimulimi dhe Zhvillmi i Aftésive té Partneréve
té Shitjes
¢ E ardhmja éshté né Duart Tuaj
Pér pronarét e rinj t& zyrave Franchise, RE/MAX ofron kurse
té vecanta trajnimi dhe mundési intership-i prané zyrave
ekzistuese t& RE/MAX mé té suksesshme né Shaipéri dhe

Europé, duke ju dhéné mundésiné partneréve tané té njihen
nga afér me praktikat mé t& mira té€ zhvillimit t&€ biznesit.

REMBX

Akademi

REKRUTIMI NE RE/MAX

Procesi i rekrutimit éshté pérbérési mé i réndésishém i aktivitetit
tuaj tregtar. Sfida mé e madhe me té cilén pérballen sipérmarrésit
e Franchise éshté pikérisht evidentimi dhe angazhimi afatgjaté i
Partneréve té Shitjes. Rekrutimi efektiv kérkon lider té zoté, ndaj
dhe objektivi yné kryesor éshté t'ju udhézojmé si té rekrutoni
individé me aftési t& mira shitése dhe ti shndérroni ata né Agjenté
té jashtézakonshém.

Programet e specializuara t€ trajnimit pér Brokerat pérfshijné
prezantimin e teknikave mé t& avancuara té rekrutimit, t& cilat
pérmblidhen né gjashté module kryesore:

e Koncepti i Rekrutimit RE/MAX

¢ Fugia e CDM, Succeed dhe Career Nights
¢ Rekrutimi pérmes Kontakteve Personale
¢ Réndésia e Intervistave

¢ Vlerso Kandidatin dhe Konkludo

¢ Planifiko Performancén dhe Implemento

RE/MAX Albania ofron gjithashtu workshop-e rekrutimi té
organizuara né grupe té cilat kané si géllim perfeksionimin e
aftésive rekrutuese té Brokerave dhe Manaxheréve té& Zyrave
Franchise si dhe maksimizimin e rezultateve té arritura.

<-albania.com

www.rema:




“Cila eshté asistenca promocionale gé
RE/MAX i ofron zyrés Franchise dhe

Partneréve té Shitjes?”

Marka RE/MAX &shté njé ndér

markat mé té€ njohura né boté dhe né
Europé. Balona tri ngjyréshe e RE/MAX
éshté pérdorur né té gjitha reklamat
promocionale duke shérbyer si simbol

i suksesshém né térhegjen e vémendjes
sé Klientit.

Me RE/MAX ju mundeni:

e T& ndértoni biznesin tuaj duke
pérdorur fuginé e markés né té gjitha
promovimet, reklamat dhe fushatat e
marketingut.

e T& krijoni dhe manaxhoni njé
marrédhénie t&€ vazhdueshme me
publikun dhe median.

e T& pérdorni burimet promocionale
gé RE/MAX disponon duke kursyer
késhtu kohén, parat dhe energjité tuaja.

Portali online RE/MAX Design mundéson
postera té& ndryshém, banner-a, video
reklama, newsletters, formate té
kartévizitave, kartolina, si edhe ¢do
material tjetér gé i vien né ndihmé

Brokerit pér rekrutimin e Partneréve té
Shitjes, si dhe i ndihmon kéta té fundit

té promovojné listimet e pronave né treg.

Shtypi dhe Marrédhéniet me Publikun
duhet té jené pjesé integrale e planit

tuaj té punés. RE/MAX ju udhézon si té
kombinoni strategjité mediatike,
marrédhéniet me publikun dhe median
sociale né promovimin e aktivitetit tuaj.
Njé program eficent i marrédhénieve me
publikunkérkon gé ju té jeni aktiv né
publikimin e lajmeve té réndésishme nga
industria e pasurive té paluajtshme,
analiza té tregut, statistika, dhe t& ndani
me publikun informacione rreth eventeve
té sponsorizuara nga RE/MAX.

Parmmny
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Eventet e Sponsorizuara nga RE/MAX
térheqin njé audiencé té gjeré ndérkombétare.
Reklamimi i vazhdueshém i markés né

evente té réndésishme sportive té tilla si:
UEFA Champions League, Formula 1

dhe Kupa Botérore e Kampionatit t& Skive,

ju ndihmojné t& jeni gjithmoné prezent

né syté e miliona shikuesve.

Konventat/Takimet/Eventet.

RE/MAX zhvillon takime, trajnime té
specializuara dhe konventa rajonale e
ndérkombétare me Drejtorét Rajonalé,
Brokerat dhe Partnerét e Shitjes. Kéto
organizime i shérbejné krijimit dhe zhvillimit
t& métejshém té njé kulture 1€ pérbashkét
pune. Ato gjithashtu ndikojné né forcimin
dhe né promovimin e vazhdueshém té
markés né tregun lokal.

E MARKES




“Si pronar i Franchise-it RE/MAX,
roli im eshte te administroj dhe
rekrutoj, por kush do t’i trajnoje
Partnerét e mi té Shitjes?”

Modeli i Zhvillimit té 1. RE/MAX DHE JU

K?r"eres n,? ,RE/M,AX,?SNPT, Ky sesion orientimi njé ditor fokusohet né analizimin e pérgjithshém té
ndértuar posagérisht pér t'iu shérbyer infastrukturés Rajonale, konceptin dhe historikun € markés, Modelin e

Partneréve t€ Shitjes té cilét synojné & Zhvillimit t& Karrierés, Kodi i Etikés dhe Teknolgjia RE/MAX.
ndértojné njé karrieré t€ sigurté e té

gjaté profesionale. Ky model trajnimi disa

javor, studion dhe nxjerr konkluzione té RE/MAX dhe JU éshté i hapur pér tu ndjekur nga té€ gjithé ata gé kané
hollésishme mbi aspektet tregtare t& déshiré té informohen mé tej rreth mundésive gé ofron tregu i pasurive
pasurive té paluajtshme dhe shérbimeve té paluajtshme dhe karriera me RE/MAX.

té lidhura me to.

Pavarésisht eksperiencés dhe kualifikimeve 2. SUCCEED - TRAJNIMI | AGJENTEVE

1 méparéshme t€ Partneréve t6 Shitjes, Programi SUCGEED &shté njé program interaktiv dhe ekskluziv |

zyra Rajonale népérmjet REMAX RE/MAX Academy. Al | ofron Partneréve 1 Shities mundésing dne

Beal Estate A.\Icademy mulrlwdgso"n traJn|m|“n mbéshtetjen e nevojshme nga zyrat Franchise pér t&€ gjeneruar menjéheré
filestar dhe t& avancuar 16 gjithé Partneréve kontakte té vlefshme dhe té ardhura. Programi pérgatitet dhe drejtohet

e Shmﬁ.s' p er tlgelilggtgtur ati Qe . nga mentor me eksperiencé brénda zyrés Franchise, i cili kujdeset pér
manax imin & ¢do o) ransaksiont me suksesin e Partneréve té Shitjes.
standarde t& larta profesionale.




Programi SUCCEED zgjat gjashté javé dhe orienton ¢do Partner Shitje se si: W

® Té gjenerojé interes tek klienté potencialé dhe mé pas té hyjé né marrédhénie tregtare me ta;

¢ Té evidentojé dhe nis mé bisedime kontstruktive me blerés dhe shités potencialé pronash;

e Té prenzatoj pronat né publik dhe té organizoj evente open house

e Té adresojé shgetésimet e blerésve dhe té shitésve pérmes ndértimit té njé bashkébisedimi té efektshém me ta;
¢ T’i paragesé shitésit njé plan té suksesshém marketimi pér pronén e tij;

e Té asistojé shitésin né pérgatitjen e dokumentacionit té nevojshém pér shitjen e pronés;

® Té orientojé shitésin né pércaktimin e gmimit t& pronés dhe né pérllogaritjen e té ardhurave para dhe pas kryerjes
sé pagesés sé tatim-taksave;

e Té pérgatisé dhe prezantoj njé oferté shitje né pérputhje me standardet mé té larta profesionale;

e Té marré pjesé aktive né negocimin e kushteve té kontratés né interes té klientit.

3.KARRIERA JUAJ NE RE/MAX

Pas pérfundimit t& programit SUCCEEDD, Partnerét e Shitjes mund té hedhin njé hap t& métejshém
né rrugén e zhvillimit té karrierés. Programi Karriera Juaj né RE/MAX éshté njé prezantim akoma mé i
detajuar i biznesit t& pasurive t& paluatjshme né pérputhje me ményrén se si RE/MAX e sheh até.

Motivimi individual, nuk mjafton pér realizimin e suksesshém té njé detyré profesionale. Partnerét e Shitjes

s& RE/MAX duhet té kené aftésing dhe mjeshtérin e nevojshme pér té pércuar vlera té vérteta né shérbimin
ndaj klientit. Ne besojmé se mjeshtéria éshté ményra me efikase pér té dalluar njé profesionist nga konkurenca.

4.EDUKIM | VAZHDUESHEM

RE/MAX fton né evente té hapura publike disa prej trajnuesve mé té miré té industrisé sé pasurive té
paluajtshme né Amerikén e Veriut dhe né Europé, té cilét vazhdimisht prezantojné programet e tyre

pérpara audiencave t& médha ndérkombétare. Ata sé shpejti do té jené té pranishém dhe né Shqjipéri.

Cdo anétar i rrjetit RE/MAX brenda dhe jashté Rajonit pérfiton automatikisht t& drejtén e pjesémarrjes

né kéto evente té réndésishme ku dhe paragiten té rejat mé té fundit té industrisé sé pronave t€ paluajtshme.




“Une e di gé sapo ti bashkohem rrjetit
RE/MAX, uné jam né biznes pér vete,
por jo i vetem. Kush do t‘'me asistojé ne
dheénien e konsultave te vazhdueshme

né lidhje me kété biznes?”

RE/MAX asiston Franchise-né

né procesin e hapjes sé zyrés dhe
pérgjaté operimit t€ saj. Ky éshté

njé proces sistematik i implementuar
njélloj né té gjithé Europén pér té
ndihmuar Brokerat me planifikimin e
biznesit. Prané zyrés Rajone t& RE/MAX
Albania, ju do té gjeni specialistét e
Zhvilimit t€ Biznesit té cilét punojné
vecanérisht pér t'ju mbéshtetur né
fazén e paré té aktivitetit tuaj duke ju
dhéné pérgjigie pyetjeve té tilla si:

Kush éshté vendi mé i miré pér té hapur
njé zyré RE/MAX? C’faré dizenjimi duhet
té keté zyra gé té jeté sa mé migésore
ndaj klientit? Cilat jané reklamat dhe
aktivitetet mé efikase pér promovimin e
zyrés Franchsie?

Biznes plani juaj do té shikohet me
kujdes nga specialistét tané dhe né
koordinim t& ngushté me ta ju do keni
mundé&siné té kryeni té gjitha pérgatitjet
paraprake pér ditén e madhe t& hapjs
S€ zyrés suaj né publik.

Mbéshtetuni tek ekipi juaj RE/MAX né
¢do kohé. Ndarja e praktikave mé té
mira t& punés midis franchise-ve éshté
njé komponent integral gé e bén rrjetin
toné akoma dhe mé té fugishém.

Roli dhe dedikimi gé ka RE/MAX éshté

1€ lehtésoj jetén tuaj profesionale. Ne ju
sigurojmé mundésing dhe burimet e
nevojshme, Né ményé gé ju ti pérgéndroni
totalisht energjité dhe gélimet tuaja né
ndértimin e nj€ biznesi t& shkélgyer.

NE BIZNES PER VETE,
POR JO | VETEM




“Interneti po béhet cdo dite dhe me i
rendéesishéem. Cila eshté teknologjia gé do ~
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t'meée ndihmojé mua neé administrimin e zyrés
time dhe shérbimet e listimeve?
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Me RE/MAX ju nuk jeni

vetém, sidomos kur flitet pér
teknologjné e informacionit. RE/MAX
ofron vizibilitet online si asnjé tjetér.
Miliona njeréz vizitojné faget online

té RE/MAX ¢do dité. Kur blerésit apo
geramarrésit interesohen pér njé

proné né cilindo shtet apo qytet té
botés, fagja online i lidh ata drejtpérdrejt
me Partnerin e Shitjes né rajonin
pérkatés pa komision referenceé.

RE/MAX di gé teknologjia nuk mund té
z&vendesojé rolin e Partnerit té Shitjes,
por ky i fundit mund ta pérdor
teknologjingé né avantazhin e tij pér
dokumentimin, transmetimin, kémbimin
dhe pérdorimin e informacioneve né
kohé reale dne ményrén meé efikase.

Pér kété arsye, RE/MAX ka krijuar njé
platformé online me shumé komponent
gé ndihmon Brokerat dhe Partnerét e
Shitjes té jené sa mé produktiv né punén
e tyre.

iConnect. Eshté one-stop-shop juaj
pér t& gjitha nevojat administrative té
zyrés franchise. Ju mund té béheni
pjesé e teknologjisé s& RE/MAX vetém
me njé té klikuar.

iList. Ky software i avancuar listimesh
shérben pér t& dokumentuar dhe
manaxhuar inventarin e pronave, té
klasifikoni kontaktet dhe té ndigni

ecuriné e transaksioneve ekzistuese.
Funksioni Buyer Match, njé nga vecorité
mé té spikatura té tekonologjisé toné, ju jep
mundésiné té kryeni kérkimin e njé prone
né databazen Rajonale e cila pérputhet me
kérkesat specifike té klientit. Nése kjo proné
mungon né databaze né kohén e kérkimt
dhe né nj€¢ moment té dyté listohet nga njé
Partner Shitje i RE/MAX, atéheré sistemi
lajméron né ményré automatike Partnerin e
Shitjes dhe klientin pér mundésin mé té re né
treg duke i shérbyer késhtu ekskluzivisht
interesave té klientit.

iBroker. Eshté njé software g& ndihmon
pronarét e zyrave franchise dhe Partnerét

e Shitjes té pércaktojné garté objektivat e
punés sé tyre dhe monitorojné vijueshmérin

e aktivitetit t& zyrés mbi baza t& géndrueshme.

RE/MAX Advantage. Eshté platforma

mé e re multimediale e RE/MAX Europe dhe
unike né té gjithé industriné e ndérjmetésimit
té pasurive té€ paluajtshme. Kjo platformé ju
vendos larg nga konkurrenca dhe lehtéson
sé tepérmi aktivitetit tuaj profesional.

Pér mé tepér informacion vizitoni fagen
www.remaxadvantage.eu
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“Uné dua té operoj né njeé rrjet ge
bashképunon dhe interesohem té di mé
shume se ¢’faré mundesish meé krijon
RE/MAX pér té komunikuar me kolegét e mi
lokal dhe ata gé ndodhen jashté Shqipérisé?”

Rrjeti i RE/MAX &shté shumé kompleks, dhe té tila
jané dhe burimet gé ne ofrojmé pér t'ju lidhur me kolegét
tuaj brénda dhe jashté rajonit.

iConnect &shté njé platformé gjithépérfshirése pér té gjitha
aktivitetet tuaja online. Me iConnect ju keni mundésiné t&
aksesoni té gjitha pronat e listuara nga agjentét e RE/MAX,
té kérkoni pér njé zyré prané jush apo thjeshté té mésoni mé
shumé pér profilin profesional t& kolegéve tuaj

Mainstreet, intraneti i vetém ndérkombétar pér antarét

e RE/MAX ju afron shumé prané 7.000 zyrave té RE/MAX dhe
110.000 Partneréve té Shitjes né€ mbaré botén. Menjéheré
sapo té hapni njé zyré Franchise, ne ju mMundésojmé akses té
personalizuar né té gjitha portalet e komunikimit brenda

rrjetit RE/MAX.

Evente Rajonale dhe Ndérkombétare.

Zyra Rajonale e RE/MAX Albania thérret né takime periodike
Brokerat dhe Partnerét e Shitjes pér t& ndaré me ta sfidat dhe
mundésité e reja té biznesit. RE/MAX Europe dhe International,

BASHKEPUNUES

nga ana tjetér, organizojné konferenca dhe konventa vjetore
té cilat ndigen nga mijéra pjesémarrés, anétar té rrietit.
Mundési e shkélgyer pér té ndértuar marrédhénie profesionale
e migésore me kolegét tuaj pértej kufirit. Gjithashtu, té ftuarit
special, ekspert té industrisé sé pasurive té paluajtshme ju
prezantojné me strategjité dhe teknikat mé té reja pér t'ju
shérbyer mé miré klientéve dhe pér té gjeneruar mé shumé

té ardhura.

Industria e pasurive té paluajtshme éshté njé industri
tejet dinamike, ndaj dhe anétarét e rrjetit RE/MAX e
vlerésojné réndésiné e kontakteve dhe shkémbimit t&
ekpseriencave me kolegét e tyre pér té promovuar veten
dhe siguruar njé pozicion konkurues né treg.




“A ofron RE/MAX mundeési W
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specializimi ne segmentin e
pronave komerciale ose luksoze
té tregut lokal?

RE/MAX COMMERCIAL

Né industriné e pasurive té paluajtshme,
RE/MAX z& njé vend té vecant pérsa i
pérket numrit t& praktikantéve té certifikuar
komercial. Kjo nénkupton njé bazé té
konsiderueshme njohjesh dhe
eksperiencash gé pérkthehen né rezultate
té drejtépérdrejta pér anétarét e rrjetit.

Né rrietin RE/MAX, béjné pjes€ mé shumé
se 3,000 praktikant komercial, 43 zyra
RE/MAX Commerical dhe mbi 300
divizione gé funksionojné si njési té
pavarura brénda njé zyre té pérgjithshme
RE/MAX né 22 vénde né mbaré botén.

Konsulentét komercial té rrietit RE/MAX
kané konkluduar mé shumé se 60 miljard
dollar volum transaksionesh komerciale

qé prej fillimit t& kétij shérbimi né vitin 2003.
RE/MAX éshté njé mbéshtetés historik i
Institutit pér Certifikimin e Ndérmjétesuesve
Profesionist né investimet komerciale.

RE/MAX Commercial ofron edukim té
specializuar pér konsulentét komercial,
tipologiji t& veganté website-sh, materiale
marketimi dhe simpoziume té pérvitshme
né ményré gé konsulentét tané té
komunikojné hapur me publikun si ekspert
té vérteté né tregun komerciale t& pasurive
té paluajtshme.

RE/MAX COLLECTION

Shtépité luksoze kérkojné vémendije té
vecanté. Me RE/MAX Collection Partnerét
tané té Shitjes mund ti shérbejné ekskluzivisht
klientéve té tyre t€ zgjedhur té cilét interesohen
té blejné ose shesin prona té njé cilésie

té vecanteé.

Té gjitha materialet marketuese té tilla si:
dizenjimi i hapsirés né web, kartvizitat,
broshurat, logot dhe materialet outdoor né
oborrin e shtépisé jané ideuar me shumé
kujdes nga specialistét e RE/MAX né ményré
Qe listimi juaj luksoz té dalloj dukshém nga
ofertat e tjera té tregut.

RE/MAX

COLLECTION

Programi i RE/MAX Collection i mundéson
Brokerave dhe Partneréve té Shitjes njé
mori burimesh promocionale dhe
trajnimesh té€ specializuara pér té informuar
dhe orientuar me korrektesi klientin pér
mundésit e investimit dhe manaxhimin e
ploté té transaksionit deri né transeferimin
pérfundimtar té titullit t& pronésisé.

Real Estate
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‘“‘Une dua te behem pjeseé e rrjetit
té madh RE/MAX dhe té ndeértoj
njé biznes te suksesshem. Kush
eshte hapi vijues ge duhet te

ndjek?”

Ky éshté momenti i duhur pér tu
béré pjesé e rrjetit g€ ju ndihmon té
ndértoni njé biznes jetégjaté e té sigurt.
Shpresojmé gé informacioni i paraqitur
né fletét e késaj broshure t'ju ndihmojé
té merrni njé vendim kritik lidhur me
angazhimin tuaj né tregun e pasurive
té paluajtshme. Kétu ju prezantuam
njé panorameé té pérgjithshme té
cilésisé sé shérbimeve gé e identifikojné
RE/MAX si njé¢ nga kompanité mé té
suksesshme né boté.
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KOHA PER T'JU

RE/MAX

Né RE/MAX, ju jeni prioriteti joné.
Qéllimet tuaja jané gélimet tona. Kjo
éshté arsyeja pérse ne punojmé fort
pér t’ju ofruar mbéshtetjen dhe
shérbimet gé ju nevojiten pér té
géndruar lider né tregun e pasurive
té paluajtshme.

7%

F

Ne mirépresim mundésiné pér té
diskutuar mé hollésisht me ju mjetet
dhe vecorité e modelit toné té biznesit.
Besojmé se po té njineni mé nga afér
me RE/MAX, do té kuptoni gé kjo éshté
zgjedhja mé e miré g& mund té béni pér
té ardhmen tuaj.

A nuk éshté avantazh té punosh me
mé t& mirét?

BASHKUAR
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Caribbean

Antiqua and Barbuda Puerto Rico
Artba St. Barthelemy
Bahamas St. Kitts and Nevis
Bonaie Silwa

y St. Marten/St. Martn
Guracao Tiidad and Tobago

Dorminican Republic Turks and Caicos

Grenada #E USS. Virgh Isands

Jamaica

Abania Repubic of Macedonia

Austria Malta

Belgum Montenegro

Bulgaria Netherlands

Groata b Northen iland

Greoh Repulic Norway

Engard Poland

Estonia Porlu.ga\

Finand Fumana Africa

France ol Scotand

roece Sovakia Botswana

Hungary Soovenia Maurius

coand 3 Spain Moroccos

elond Sweden Mozambiaue
e Isral Sutzerand Narmibia

Italy Turkey - Zambia
21 United Kingdom Tuisa
- Lituaria Weles Zimbabwe
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Bahrain
Kuwait
Oman

Qatar

Saudi Arabia

United Arab Emirates
Lebanon

Australia
Guam

India
. New Zealand
Singapore
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SHQIPERI!

PER INFORMACION TE METEJSHEM KONTAKTONI
INFO@REMAX-ALBANIA.COM
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Prisni Larmi. Avantazhet tuaja

Miliona klienté né mbaré botén mund té identifikojné » RE/MAX ofron késhilla t& drejta dhe profesionale
lehtésisht RE/MAX si lider té tregut té€ pasurive

té paluatjshme. Nése flitet pér blerjen ose pér marrjen
me gera té njé apartamenti, shtépie, trualli apo * RE/MAX éshté lider i besuar né treg
ambienti tregtar, me RE/MAX ju do gézoni mé té

mirén e shérbimit imobiliar.

* RE/MAX ofron shérbime dhe zgjidhje inteligjente pér nevojat tuaja

Askush nuk shet mé shumé pasuri té paluajtshme se RE/MAX

Agjent té Shkélqyer, Rezultate té Shkélygera®

www.remax-albania.com
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